
新規ビジネスや協業先をひろげるための “ヒント” が満載

＜ 医仁塾とは ＞

エグゼメディカル 主催

医療営業担当者向け勉強会

医療業界で活躍中のあらゆる業種・職種の企業担当者や事業責任者が「医療業界で役に立つ
ためにどのような営業活動が求められているのか?」について真摯に学びあう勉強会です。
現在 200 名を超える会員で、毎回ヘルスケア業界で話題のゲストを招いて開催しています。

＜ 過去の講演内容 ＞ 終了後の名刺交換から新しい提携先や協業先が
ひろがるケースが多い、実のある勉強会

＜ お問合せ先 ＞ 株式会社エグゼメディカル 医仁塾 事務局
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「病院建替え成功の秘訣は『ソフト』にあり!」（建築コンサルタント）

「高齢化社会における病院リハビリの課題と将来像」（永寿総合病院 理学療法士）

「医師に信頼されるための心得10カ条」（クリニック院⾧）

「ICTとAIを用いた未来の医療」（東京慈恵会医科大学 准教授）

「福岡市医師会の取り組みで見えた遠隔診療システムの可能性と課題」（システムベンダー）

「医師の診断を助け、診療業務に革命を起こす最新『AI問診』とは?」（システムベンダー）

「ヘルスケアITマーケット参入の勘所」（医療ITコンサルタント）

「ドクター集客の極意!成功・失敗の事例」（弊社コンサルタント）

「ヘルスケア・スタートアップの最新動向と資金調達の方法」（ベンチャーキャピタリスト）

「ヘルスケア業界で新規事業を失敗させない知るべき5つのポイント」（システムベンダー）

「ヘルスケア産業振興を推進する理由や現状の取組み」（経済産業省 ヘルスケア産業課）

「インバウンド需要と最新の診療所経営」（クリニック理事⾧）

＜ 参加要件 ＞

対象者

参加費

参加方法

告知方法

ヘルスケア領域の事業を行う 経営者
営業マーケティング責任者・担当者

原則無料（有料の場合あり） Facebook ／ peatix ／ 当社からのメルマガ

下記の告知から都度申込み

初回のみ、会員カード発行料 500 円を申し受けます

Mail : info1@exemedical.jp  URL : exemedical.jp/form

毎月１回 開催


