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地域の信頼を築き人材確保に成果をあげるホームページ制作と広報戦略セミナー 申込書3月14日（土）
申込日　　　月　　　日　 FAX.03-6228-5996

プログラム

地域の信頼を築き人材確保に成果をあげるホームページ制作と広報戦略セミナー

開 催 日

会　場

本間    秀司 氏
ウェルフェアー・J・ユナイテッド株式会社
代表取締役社長

早川　裕介 氏
WJU ICTネットワーク株式会社
専務取締役

葛西　真澄 氏
Brave Marketing
代表

参加のお誘い
　今、診察室が常に満員の病院と閑古鳥が鳴いている病院の二極化が
始まっている。「病院が患者さんを待っていればいい時代が終わった」「こ
れからは介護施設も選ばれる時代になった」と言われて久しい。では、ど
うしたらいいか？その答えは、患者さん本位、利用者さん本位のサービス
を提供することに尽きる。しかし、すでに患者・利用者本位は、業界では
当然のことになっている。これからの医療、介護サービス、福祉サービス
経営は、質が悪いところは淘汰されていくが、勝ち残った法人の次の一
手は何が必要か？WJUでは、豊富なコンサルティング経験から、勝ち残っ
た法人がこれから本気で取り組まなければないない経営課題の一つが、
ホームページによる広報戦略・ブランディング戦略だと考えています。広
報は、法人情報を広く伝えれば良いのではありません。誰に・何を・どのよ
うに伝えるかを理解しないまま広報活動をしても大きな効果は得られな
いのです。経営者によっては、「ホームページは、どこかの良いものを真
似て作ればいい」と指示を出すことが多いのですが、出来てみると何か
が違っている。結果、「思ったほどの効果が得られない。」と言われること
があります。なぜか？ホームページは魅力的なコンテンツが勝負であり、
正しい（反響がある）制作方法があるのです。本セミナーでは、WJUが実
際にコンサルティングで制作したホームページを見ていただきながら、
どのように自社の魅力を引き出し、いかにしてステークホルダー（患者・
利用者・職員など）の関心や要求を満たすか、その戦略を解説いたしま
す。また、広報戦略・ブランディング向上戦略の策定方法から展開・応用
までの詳細を分かりやすくご説明いたします。多くの経営者、人事担当
者、広報関係者の皆様にご参加いただければ幸いです。　　本間　秀司

地域の信頼を築き人材確保に成果をあげる
ホームページ制作と広報・ブランディング戦略
地域の信頼を築き人材確保に成果をあげる
ホームページ制作と広報・ブランディング戦略

 Ⅰ． 医療・介護・障害事業の最新情勢を読む

Ⅱ． 広報とは何か？　わかっているようで知らない広報戦略。

Ⅲ． 患者・利用者減少と危機的な人材不足、

　  広報戦略が業績を左右する時代。

Ⅳ． 広報→営業→ホームページ→問合せ→ご相談→契約。

　  広報は、契約までの一連のフローで理解する。

Ⅴ． ホームページはコンテンツが勝負。

     誰でも作れると思ったら大間違い。

Ⅵ． ホームページの実例から正しい制作方法を理解する。

Ⅶ． 求職者はホームページの何を見ているか？

Ⅷ． SNS時代の恐ろしさを知ることは重要な経営課題。

Ⅸ． ブランディング戦略が法人の業績を分けるほど重要になった。

参加料

東京都中央区銀座7-2-22  TEL03-6228-5995東京都中央区銀座7-2-22  TEL03-6228-5995
銀座同和ビル2F銀座同和ビル2F（HMSセミナールーム）（HMSセミナールーム）

ホームページは、魅力的なコンテンツが勝負！！財務戦略と同等に重要である広報戦略が法人の業績を左右する！！
どんなに多額な募集コストをかけても応募がない！！　一方でホームページで人材が集まるその違いは何か！！

～なぜ、今のホームページでは患者・利用者・職員が集まらないのか？　効果的なホームページ制作には基本があり、応用が必要！
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　そのための広報戦略・ブランディング向上戦略とは！！～

令和2年

3月14日㈯
AM9:00～PM0:40AM9:00～PM0:40

※希望の方は□を付けてください。　
□ 無料個別相談     □ CD受講希望     □ 出席＋CD（CD代6,600円税込）

　（※同業者、メディア関係者、会計事務所、税理士事務所などの皆様のご参加はご遠慮ください。）

 
〒104-0061　東京都中央区銀座7-2-22　銀座同和ビル2F　TEL：03-6228-5995   FAX：03-6228-5996   E-mail：info@hifsk.co.jp

開催1週間前を過ぎたキャンセルのお申し出は受付かねます。その際は、代理でのご出席をお願いするか、または自動的に「CD受講」へお切り替えとなります。ご注意

【CD受講料・CD送料改定のご案内】 送料につきましては「CD受講」の場合1,210円（税込）、「出席＋CD」の場合880円（税込）を別途ご負担いただきます。あらかじめご了承ください。

HMS会員（法人・個人会員）HMS会員（法人・個人会員）27,720円27,720円
【税込】【税込】 本体価格本体価格

29,260円29,260円（26,600円）（26,600円）
（25,200円）（25,200円）

30,800円30,800円（28,000円）（28,000円）
（購読会員）（購読会員）

 一　　  般 一　　  般

※参加料には資料・コーヒー代を含みます。※参加料には資料・コーヒー代を含みます。

「申込欄」に必要事項をご記入の上、FAXにてお送りください。折り返し請求書をFAXいたします。
※参加料は、下記指定口座にお早めに（原則 開催1週間前までに）お振込み下さい。
※ご入金確認後、「受講票」及び「会場案内図」をお送り致します。また、お申込と違う名義で
　お振込みされる場合は、入金照合のために振込名義を下記にご記入ください。 
振込名義　（　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）
振込先:三井住友銀行　本店営業部　普通預金　７５７７１６２　
名義：カ）ホケンイリョウフクシサービスケンキュウカイ

Webからの
お申込はこちら⇒　


